Bochumer Eisenhiitte seit 1851 erfolg-
reich auf den Mirkten agiert.

Zu nennen ist in diesem Zusam-
menhang in erster Linie das von Hein-
rich Tousssaint und Egmont Heintz-
mann erfundene TH-Profil. Basierend
auf Erfahrungen im U-Boot-Bau, wo
ehenfalls Hohlrdume gegen grofe Drii-
cke abgesichert werden miissen, spielt
dieses Produkt seither und bis heute
im Berg- und Tunnelbau eine wichti-
ge Rolle, Seine Bedeutung beruht auf
dem Ineinandergreifen zweier (gebo-
gener) U-Profile, die durch verschraub-
te Klammern miteinander verbunden
werden.

Hinzu kamen im Laufe der Jahr-
zehnte weitere Produkte fiir den Berg-
und Tunnelbau, von denen ebenfalls
viele verglitet werden miissen, um die
gewiinschten Eigenschaften vorzu-
weisen, die - vor allem - Sicherheit
gewdhrleisten sollen.

Soistim Laufe der Jahrzehnte eine
Unternehmensphilosophie gewach-
sén, welche die Bochumer Eisenhiit-
te Heintzmann auch zu einem Exper-
ten in Sachen Sicherheit hat werden
lassen, die nicht nur unter Tage gefragt
ist. Deshalb umfasst das entsprechen-
de Leistungsspektrum der Heintz-
mann-Gruppe heute auch beispiels-
weise Leitplankensysteme, Polleran-
lagen, Einfahrttore, Durchfahrsper-
ren und Drehkreuzanlagen.

Mitarbeiter

Aufdiesem Wege ist es der Unterneh-
mensleitung gelungen, auch in den
angebrochenen Zeiten des Abschieds
vom Bergbau in Deutschland, rund
250 Arbeitspldtze in Bochum und
innerhalb der gesamten Heintzmann-
Gruppe 550 Mitarheiter abzusichern
- unter ihnen regelmébig fiinf Auszu-
bildende pro Jahr.

Fir die berufliche Zukunft all die-
ser Mitarbeiter, davon zeigen sich die
Gesellschafterin und die Geschéfts-
fithrung iiberzeugt, diirften auch die
rund 100.000 Tonnen Stahl eine Rol-
le spielen, die inzwischen in dem
Bochumer Traditionsunternehmen
Jahr fiir Jahr vergiitet werden - fiir
eigene Produkte oder als Dienstleis-
tung gegeniiber Dritten.

INTERVIEW MIT THOMAS ROTH

UNTERNEHMEN

Etabliertes und Neues

Mit dem Ingenieurbiiro Roth (IBR) hat sich ein neues Planungsbiiro
fiir den Stahlhandel auf einen Markt begeben, der durch etablierte
Anbieter geprigt wird. Fiir den Stahlreport ist dies Grund, bei Firmen-
griinder Dipl. Ing. (FH) Thomas Roth nachzufragen.

Stahlreport: Was gibt lhnen
die Zuversicht, mit lhrem
Unternehmen auf diesem
Markt bestehen zu kénnen?
Thomas Roth: Ich verflge Gber
ein breites Basiswissen im tech-
nischen Bereich sowie langjdh-
rige Erfahrungen in der Planung
und Realisation von Stahlldgem
und Betonstahlbiegebetrieben.
Nach meiner praktischen Aus-
bildung zum Maschinenschlos-
ser sowie nach Montagetétigkeiten im In-und
Ausland habe ich ein Maschinenbaustudium
absolviert. Und wahrend meiner 14-jdhrigen
Tatigkeit im Stahlhandel habe ich mehrere
Neu-, Um-, und Erweiterungsplanungen rea-
lisiert. Durch Planung, Realisation, Inbe-
triebnahme und Bewertung im Alltag verfiige
ich Uber ein branchenbezogenes Know-how,
das ich Uber das IBR an Kunden weitergege-
ben mdéchte.

Thomas Roth

Was bedeutet das konkret fiir das Leis-
tungsangebot Ihres Unternehmens?

Das IBR bietet seinen Kunden ein weitreichen-
des Leistungsangebot. Moderne Stahl-
handelslager sind komplexe und auf den jewei-
ligen Bedarfsfall zurechtgeschnittene Indivi-
dualldsungen. Vorhandene Lagerdaten miis-
sen erfasst, analysiert und fiir eine erfolgreiche
Planung aufgearbeitet werden. Dies gilt sowohl
flir Modernisierung, Umbau, als auch fiir den

"Neubau. Mit den gewonnenen Lagerkenngré-

Ben ergeben sich Planungsansétze, aus denen
erste Entwiirfe und Lésungsvorschlage resul-
tieren und zur Diskussion gestellt werden.
Das Ergebnis ergibt als Basis ein vorlaufiges
Layout ,das zur Kostenschatzung und der wei-
teren Feinplanung dient.

Worauf kommt es bei diesen Vorplanun-
gen besonders an?
Bei diesen Vorplanungen ist es von entschei-

Im Interview: Dipl. Ing. (FH)

dender Bedeutung, dass alle
Kriterien wie Sortimentsbestand,
Erweiterungsmdglichkeiten, An-
arbeitung, Logistik, Rationalitat,
topographische Lage, Verkehrs-
anbindung u.a. analysiert und
berlicksichtigt werden.

Und wie geht es dann weiter?
Nach der Realisationsent-
scheidung erstellt das IBR ein
detailliertes Layout der Ausflh-
rungsvariante und ermittelt die zu erwarten-
den Lagerkapazitadten sowie den mdglichen
Lagerumschlag. Es werden herstellerunab-
hangige Ausschreibungen der technischen Ge-
werle erstellt, die Angebote analysiert sowie
vergleichbar aufgearbeitet und durch fach-
kundige Beratung bei der Vergabe ein optima-
les Kosten/Nutzen-Verhaltnis erreicht. Detail-
lierte Ablaufpléne, Baufortschrittskentrolle,
Teilabnahmen sowie Leistungsprifung und
Endabnahme mit anschlieBender Ubergabe
runden das Leistungsspektrum ab.

Wie wiirden Sie den Nutzen beschreiben,
um den es dabei fiir den Kunden geht?
Durch die Beratung bei Neu-, Um-, und Erweite-
rungsplanungen durch das IBR wird eine pro-
fessionelle Planung gewéhrleistet, Planungs-
fehler, auch fiir die Zukunft, vermieden und
zukunftsweisende Konzepte erarbeitet. Durch
breitgefdcherte Branchen- und Marktkennt-
nisse werden die jeweils geeignetsten Losun-
gen erarbeitet, unabhangig von Betriebsgrd-
Be und Warenumschlag. Das IBR informiert
sich laufend (iber die neuesten Techniken bzw.
Entwicklungen und gibt diese an seine Kun-
den weiter. Langfristige Kundenbeziehungen
und beiderseitiger Erfolg sind das Ziel des
IBR.

Herr Roth, wir danken thnen fiir dieses
Gespréch.
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